
 

 

 الأكاديمي البرنامج وصف نموذج

 

 .الشمالية التقنية جامعة: الجامعة اسم   

 .  نينوى – التقني الإدارة معهد: المعهد/ الكلية   

 المواد ادارة تقنيات قسم: العلمي القسم   

 . المواد ادارة تقنيات – فني دبلوم: المهني او الأكاديمي البرنامج اسم    

 . المواد ادارة تقنيات في فني دبلوم: النهائية الشهادة اسم    

 .ادارة  التسويق    – الأول الفصل-الثاني   المستوى – مقررات: الدراسي النظام     

 8/4/0204: الوصف اعداد تاريخ     

 8/4/0204: الملف ملء تاريخ      

                                                                   

  قبل من الملف دقـق    

 الجامعي والأداء الجودة ضمان شعبة    

 :الجامعي والأداء الجودة ضمان شعبة مدير اسم    

                        التاريخ    

 التوقيع    

                                                                                       

    العميد السيد مصادقة                                                                                    
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 رؤية البرنامج   .1

ادارة المواد والعمل   خريجين في مجال بإعدادقسم تقنيات ادارة المواد  –نينوى -معهد الإدارة التقني  –الجامعة التقنية الشمالية تسعى  

 .والاستفادة من الاختصاص في المجال العملي والتطبيقيوالقطاع  الخاص  في الدوائر الحكومية المخزني للعمل  

 

 
 رسالة البرنامج .0

الخبرة في . واكسابه العمل على اعداد وتخريج كفاءات علمية وقيادية رائدة في مجال ادارة المواد والعمل المخزني بالشكل الصحيح

 ممارسة الانشطة  المتعلقة بتوفير المواد وادارتها وايصالها الى المنظمة في الوقت والمكان المناسبين

 

 اهداف البرنامج .3

 التعرف  على مفهوم التسويق والبيئة التسويقية. -1

 .التسويق واساليب  ومبادئأن يتعرف على اسس -0

 أن يتعرف على كيفية تنشيط المبيعات  .-3

 أن يتعرف على المتطلبات الاستراتيجية والرقابة عليها. -4

 

 الاعتماد البرامجي  .4

 لا يوجد

 

 المؤثرات الخارجية الأخرى  .5

 لا يوجد.

 

 هيكلية البرنامج 2 6

 ملاحظات * النسبة المئوية وحدة دراسية  عدد المقررات  هيكل البرنامج 

 مقرر اساسي     متطلبات المؤسسة

     الكليةمتطلبات 

    نعم متطلبات القسم 

    يوجد التدريب الصيفي

     أخرى 
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 الستهقعة للبرنامجمخرجات التعلم  8

 السعرفة 
فهم الىظسياث والمفاهيم -1

الدسىيقيت وجطبيقهم بصىزة عمليت 

 وهاقدة

اجخاذ قسازاث حسىيقيت مبييت على -2

الخدليل السليم لبياهاث أبدار 

 الدسىيق.

الخعسف على الخداعياث الأخلاقيت -3

المحخملت لقسازاث وإجساءاث الدسىيق 

 ومعالجتها بشهل مىاسب.

فهم مددداث وعملياث سلىك -4

المستهلو واسخخدامها لخطىيس بسامج 

 الدسىيق.

 

 

 السيارات 
 مهازاث جدليليت ممخاشة-1

الخىاصل الجيد ومهازاث الخعامل مع -2

 الآخسيً

 الاهخمام بالخفاصيل لخدليل دقت للبياهاث-3

 مهازاث الخفنير الىاقد وخل المشنلاث-4

 قدزجه على العمل جدذ الضغط-4

 

 وصف البرنامج 0 7
 الداعات السعتسدة اسم السقرر أو السداق رمز السقرر أو السداق الثاني الدشة / السدتهى 

الفرل /  2023-2024
 الاول

MMT202 2 نظري  ادارة التدهيق 

 1 عسلي   
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 مهازاث قيادًت وإدازيت ممخاشة-5

 

  

 القيم  
قذراخ الطلثح علً مشاركح  تنمُح -1ج

 والفهمفٍ المحاضرج 
 

  

 

 

 

 

 استراتيجيات التعليم والتعلم  9
جخطلب مل شسلت في العالم استراجيجيت حسىيق فعالت لصيادة الىعي بالعلامت الخجازيت وجرب عملاء جدد لمىخجاتها 

 أو بدأث للخى في أوى مشسوع ججازي مخىاضع لها. Fortune 500وخدماتها ، بغض الىظس عما إذا ماهذ شسلت 

 

 م حشازك في واخدة مً قبل.ًمنً أن ًهىن إوشاء استراجيجيت حسىيق جيدة ألثر صعىبت إذا ل

 

هىاك النثير لخغطيخه في استراجيجيت حسىيق الشسماث. جأخر خطط الدسىيق الألثر هجاخًا في الاعخباز مل عىصس مً 

 عىاصس الخدفق الدسىيقي ، مً الفهم العميق لشخصياث جمهىزك إلى ميزاهيت حسىيقيت واضحت.

 

 وأهىاعها والخطىاث الىاجب اجباعها.سدشسح هره المدوهت استراجيجيت الدسىيق 

 

 طرائق التقييم  10
 الاختبارات الشظرية   -
 الاختبارات العسلية -
 التقارير  -
 واجبات يهمية -
 

  الييئة التدريدية 11
 أعزاء ىيئة التدريس
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الستطلبات/السيارات الخاصة  التخرص  الرتبة العلسية 
 )ان وجدت ( 

 اعداد الييئة التدريدية 

  ملاك   خاص  عام 

ادارة  مدرس مداعد
 اعسال 

  ملاك   تدهيق

 
 
 

 التطهير السيشي
 تهجيو أعزاء ىيئة التدريس الجدد

 الاداري الدخهل في عدد من الدورات والشدوات والهرش التي تخص السجال 
 التطهير السيشي لأعزاء ىيئة التدريس

 تطهير ميارات التدريديين بسا يشاسب التطهر الحاصل
 

 معيار القبهل  12
 يتم قبهل الطالب بالاعتساد على خطة القبهل الدراسية وبالاعتساد على السعدل

 

 أىم مرادر السعلهمات عن البرنامج  13

 

 Philip Kotler -لمؤلفه فُلُة كىتلر 

 
 
 

 خطة تطهير البرنامج  14

 والاساليب الخعليميت والحدًثت في العمليت الخعليميت . بما ًلائم الخطىزاث الحاصلت  يس المنهاج الدزاس ي جطى 



 

 

  
5 

 

  

 



 

 

  
6 

 

  

 

 

َرخً وضع اشارج فٍ المرتعاخ المقاتلح لمخرخاخ التعلم الفردَح من الثرنامح الخاضعح للتقُُم ●

 مخطط ميارات البرنامج
 مخرخاخ التعلم المطلىتح من الثرنامح 

 المستىي/ السنح 

 الثانٍ 

 القيم السيارات  السعرفة    اساسي أم اختياري  اسم المقرر رمز المقرر

 4ج 3ج 2ج 1ج 4ب 3ب 2ب 1ب 4أ 3أ 2أ 1أ

2023-2024  /
 لاول الفصل ا

MMT202 اسٍاس ادارة التسويق *  

 
 * *  
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 نمىرج وصف المقرر

 مدخل لادارة التدهيقالدبهع الاول / 
 السزيج التدهيقي وعشاصره/  الاسبهع الثاني

 تدهيق سلهك السدتيلك وقرار الذراءالاسبهع الثالث / 
 تقديم الدهق والتشبؤ بالسبيعات الاسبهع الرابع / 

 السشتج ودورة حياتوالخامس الاسبهع 
 التعبئة والتغليفالاسبهع الدادس / 

 الترويج والاعلاندابع / الاسبهع ال
 التدعيرالاسبهع الثامن / 

 الخذماختسىَق التاسع / الاسثىع 

 مصطلحات في التسويق باللغة الانكليزيةالاسبوع العاشر/ 
 نصائح كىتلر فٍ التسىَقحادٌ عشر / الاسثىع ال

 حالة عملية عن شركة ماكدونالدزوالثالث عشر / الاسبوع الثاني عشر 
 حالة عملية عن شركة فينوس لمستلزمات التجميللرابع عشر والخامس عشر / لاسبوع اا

 


